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У статті застосовано трансдисциплінарний підхід до визначення дебіторської заборгованості, що сприяє удосконаленню даного терміна на сучасному етапі розвитку суспільства та його соціально-економічної сфери.
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Вступ. У сучасних умовах в процесі діяльності підприємство не завжди здійснює розрахунки з іншими підприємствами або фізичними особами одночасно з передачею майна, виконанням робіт, наданням послуг. У зв’язку з цим у нього виникає дебіторська заборгованість. Сучасний фінансовий стан підприємств України характеризується значною питомою вагою дебіторської заборгованості в структурі їх активів, що спричинює уповільнення платіжного обороту. За даними Державної служби статистики станом на 31 грудня 2014 року дебіторська заборгованість підприємств України складала 1962772,1 млн. грн., що становить майже 60% від загального обсягу оборотних активів підприємств України.
Велика частка дебіторської заборгованості у загальній структурі активів знижує ліквідність, фінансову стійкість та підвищує ризик фінансових збитків. За таких умов особливого значення набуває питання ефективного управління дебіторською заборгованістю підприємств з метою підвищення їх платоспроможності та повернення фінансових ресурсів підприємства. 

Від початку формування ринкових відносин і донині існує чимало актуальних невирішених питань, пов’язаних з управлінням дебіторською заборгованістю. Це, відповідно, обумовлює постійне вивчення та деталізацію інформації щодо дебіторської заборгованості, а також визначення шляхів вдосконалення інформаційного забезпечення управління нею. Однією з проблем дослідження управління дебіторською заборгованістю є удосконалення визначення терміна «дебіторська заборгованість».
Сутність дебіторської заборгованості досліджена у працях вітчизняних науковців: І. Бланка, М. Коробова, В. Пономаренко, А. Поддєрьогіна, І. Яремка, Л. Коваленко, Г. Партин та інших. Проблемам визначення дебіторської заборгованості у бухгалтерського обліку присвячена низка праць вітчизняних й іноземних учених: Ф. Ф. Бутинця, М. Білика, С. Ф. Голова, Р. Грачової, З.В. Гуцайлюка, А.Г.Загороднього, О. Д. Заруби, В. В. Ковальова, В. Костюченко, Н.М. Малюги, М.С. Пушкаря, Г. В. Савицької, В. В. Сопка, А. Твердомеда, С. Хенка, К. Хувера, Р.Л. Хом'яка, М. Г. Чумаченка, А. Шаповалової та ін. 
Постановка проблеми. Підходи до визначення терміна «дебіторська заборгованість» значно різняться. Зокрема, слід виділити визначення дебіторської заборгованості у бухгалтерському обліку та фінансах, фінансовому менеджменті та господарському праві. Таке розмаїття термінології не сприяє порозумінню між науковцями, які працюють у різних науках, а також ускладнює роботу персоналу підприємств, що змушений працювати зі штучно створеними проблемами в ринкових реаліях.  

Так як розвиток науки та наукової термінології зокрема відбувається шляхом чередування аналізу та синтезу, буде доцільно застосувати трансдисциплінарний підхід до визначення дебіторської заборгованості зокрема, що буде сприяти удосконаленню даного терміна на сучасному етапі розвитку суспільства та його соціально-економічної сфери.
Виклад основного матеріалу. Визначення дебіторської заборгованості міститься у вітчизняних П(С)БО 10 «Дебіторська заборгованість» як суми заборгованості дебіторів підприємству на певну дату та П(С)БО13 «Фінансові інструменти» як контракту, що надає право отримати грошові кошти або інший фінансовий актив від іншого підприємства. 
Поняття дебіторської заборгованості містять також МСФЗ 7 «Фінансові інструменти: розкриття», МСБО 1 «Подання фінансових звітів» та МСБО 39 «Фінансові інструменти: визнання та оцінка». Там дебіторська заборгованість визначається як непохідні фінансові активи з фіксованими платежами або платежами, які підлягають визначенню та не мають котирування на активному ринку, за винятком тих: що їх суб'єкт господарювання має намір продати негайно або найближчим часом, що їх слід класифікувати як утримувані для продажу, а також тих, що їх суб'єкт господарювання визначає за справедливою вартістю з відображенням переоцінки як прибутку або збитку, що їх суб'єкт господарювання після первісного визнання визначає як доступні для продажу, або щодо яких утримувач може не відшкодувати значну частину або всю суму початкової інвестиції, з інших причин, ніж зменшення кредиту, які слід класифікувати, як доступні для продажу. 

У бухгалтерському обліку та фінансах дебіторська заборгованість визначається також як: 

1) обсяг продажу, рахунки до отримання, сума боргів, які винні підприємству дебітори та які виникли у результаті господарських взаємовідносин з ними [1,2];

2) неоплачені юридичними та фізичними особами товари (роботи, послуги) та/або вилучені кошти з кругообігу підприємства, що мають документальне підтвердження, яке надає право на отримання боргу у вигляді грошових коштів, їх еквівалентів або інших активів [3];

3) фінансовий актив, який є контрактним правом отримувати грошові кошти або цінні папери від іншого підприємства [4];

4) матеріальні ресурси, що не оплачені контрагентами, або готівка, що вилучена з кругообігу грошових коштів [5].

У фінансових й економічних словниках та фінансовому менеджменті дебіторська заборгованість визначається як:
1) сума фінансових зобов’язань чи грошового боргу, які підлягають погашенню [6];

2) сума невиконаного зобов’язання, несплаченого боргу [7];
3) кількісний результат реалізації кредитної політики підприємства [8].

4) грошове вираження результату вимушеної або заздалегідь запланованої господарсько-економічної операції кредитного характеру з контрагентами,  яка була у минулому та борг за неї може бути  достовірно визначений, узгоджений з контрагентом та сплачений підприємству у майбутньому, а в поточний момент відображений в балансі підприємства як актив [9];

5) складова оборотного капіталу, яка є комплексом вимог до фізичних чи юридичних осіб щодо оплати  товарів, продукції, послуг [10];

6) безвідсоткова позика контрагентам [11];

7) сума боргів, що призначається підприємству, фірмі, компанії зі сторони інших підприємств, фірм, компаній, а також громадян, які є боржниками даного підприємства, дебіторами [12];
8) кошти, вилучені у підприємства, або на певний термін знаходяться в інших осіб, форма відстрочки платежу – відкритий кредит, угода, яка передбачає виконання послуг замовником або реалізації продукції покупцю з відстрочкою  оплати за них [13].
У юридичних науках для визначення дебіторської заборгованості використовується юридичний термін «майнові вимоги». Зокрема, дебіторська заборгованість – це включені до складу майна підприємства його майнові вимоги до інших осіб, що є його боржниками в правовідносинах, які виникають за різних обставин.
Однією із причин заборгованості є виникнення боргу. Борг - це зобов'язання, а також грошові кошти або інші активи, які кредитор передає позичальнику (дебітору) з умовою їх повернення в майбутньому і виплати винагороди. Борги юридичної особи в першу чергу виникають внаслідок отримання банківських та інших позик, тобто вони виникають внаслідок добровільного прийняття зобов’язань. Проте, є заборгованості, які, наприклад, стосуються зобов'язань перед фінансовими органами з платежів до бюджету, тобто виникають внаслідок обов'язку за законодавством чи організаційними регламентами.
Термін «заборгованість» має двосторонню природу (дебіторська і кредиторська) і виникає із розрахунків як мінімум між двома суб’єктами, тому доцільно досліджувати її обидві сторони одночасно. 

Висновки. Узагальнивши різні підходи до визначення дебіторської заборгованості, можна виділити її основні ознаки, зокрема: 1) дебіторська заборгованість - це контракт, який надає право майнових вимог; 2) це фінансовий актив, ресурси, вилучені з обігу кошти; 3) елемент оборотного капіталу; 4) безвідсоткова позика, відстрочка; 5) причиною її є борг, який виникає внаслідок прийняття зобов'язання чи обов'язку за законодавством.

Майнові вимоги слід визнавати фінансовим активом, ресурсом, вилученими коштами, елементом оборотного капіталу, тому недоцільно вживати дані трактовки при визначенні терміна «дебіторська заборгованість», а назвати дебіторську заборгованість більш влучним і конкретним словосполученням «майнові вимоги». Так як передумовою дебіторської заборгованості є розрахунки, система правовідносин, то доцільно у визначенні наголосити саме на цей аспект даного поняття. 

Таким чином, дебіторська заборгованість – це майнові вимоги, які підлягають отриманню з настанням терміну платежу внаслідок прийняття в минулому права чи зобов’язання за договором або внаслідок виникнення обов’язку згідно із правовими актами.
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